


BusinessPlanCenter

€ un centro di servizi specializzato, che
assiste e supporta professionalmente
manager, imprenditori e aspiranti
imprenditori

P nella pianificazione/valutazione di progetti
P nella redazione di business plan

P nei servizi complementari
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La focalizzazione e specializzazione dei servizi

BusinessPlanCenter € composto da professionisti che hanno maturato esperienza d’azienda nel
ramo della pianificazione e della strategia di impresa e che assistono la clientela nelle aree specifiche
del business planning e della valutazione imprenditoriale.

La flessibilita nelle tipologie di lavoro prestato
BusinessPlanCenter & aperto alle richieste dei grandi come dei piccoli imprenditori, realizzando piani
e valutazioni su misura del cliente.

La modularita dei servizi erogati

BusinessPlanCenter pud assistere la clientela in ognifase o problema della sua pianificazione imprenditoriale.
Per esempio, pud intervenire realizzando solo alcune parti di piani economici, approfondimenti, risposte su
quesiti ad hoc, effettuare la revisione di piani o valutazioni gia elaborate, etc...

L’ampiezza dell’offerta attorno al’argomento
Derivante dalla specializzazione di BusinessPlanCenter, che gli ha consentito di maturare esperienze
significative nel campo della pianificazione d'impresa.
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» » L'APPROCCIO "BPC CIRCLE"
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BusinessPlanCenter & un centro specializzato nell’assistenza e nel supporto professionale a manager
ed imprenditori. Grazie alle professionalita coinvolte, BusinessPlanCenter & in grado di fornire ai propri
clienti servizi di:

pianificazione/valutazione di progetti imprenditoriali

studio e redazione di business plan

assistenza nell'organizzazione e gestione delle imprese

Le tre categorie di servizi non sono perd concepite come singole attivita fini a sé stesse.
BusinessPlanCenter, invece, contestualizza il suo intervento nella piu ampia ottica del progetto
imprenditoriale.

In tal senso, i servizi di BPC si sviluppano attorno ad un modello circolare che consente di
comprendere il valore e la funzione di ciascun intervento alla luce del generale obiettivo di creazione
del valore per 'impresa. Viene cosi alla luce il “BPC Circle” caratterizzato da quattro fasi strettamente
collegate e consequenziali nello sviluppo e nell'ottimizzazione delle attivita aziendali:

analisi di contesto e caratteristiche del business

la definizione delle strategie aziendali

I'azione con le soluzioni proposte

la verifica dei risultati

Sottostante a queste aree, centrale nei servizi
erogati, risiede il cuore della pianificazione :
di BusinessPlanCenter. L’area dei servizi che i
consente a BPC di intervenire nelle varie fasi analisi _
della vita aziendale con una visione d’insieme strategie
€ un approccio trasversale alle tematiche

gestionali che sono alla base di un solido
sviluppo imprenditoriale. _B
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PIANIFICAZIONE y

azioni

risultati

“BPC Circle”




P » PIANIFICAZIONE

w Studi di fattibilita, volti a verificare la validita imprenditoriale, la fattibilita finanziaria e la sostenibilita
economica di un progetto o di un investimento prima di avviare una piu impegnativa analisi di
business planning.

w Elaborazione ed implementazione di strategie industriali o commerciali, a livello nazionale
e internazionale, assistendo le imprese, per esempio, in piani di revisione e miglioramento
organizzativo, sviluppo commerciale, posizionamento dell’'offerta e dell’azione imprenditoriale rispetto
alla concorrenza.

w Revisione di business plan di clienti, mediante I'analisi della struttura e dei contenuti di business
plan gia interamente o parzialmente redatti, al fine di segnalare eventuali punti di debolezza e gli
interventi correttivi ritenuti necessari.

w Assistenza in fase di pianificazione, attraverso la revisione di piani gia esistenti e servizi di supporto

nella soluzione di problemi che l'imprenditore, o il manager, dovessero incontrare nel corso del
processo di pianificazione.

P » ANALISI DEL BUSINESS

w Analisi della domanda, attraverso una disamina approfondita di aspetti del mercato di consumo target,
quali dimensioni, caratteristiche e motivazioni di consumo/acquisto,elasticita della domanda al prezzo,
individuazione delle aree di affari, segmentazione della clientela e quota di mercato obiettivo.

w Analisi del settore, in termini di struttura e delle caratteristiche dell'offerta, effettuando analisi dei concorrenti
esistenti o potenziali, confronto dei modelli di business e mappature di posizionamento competitivo.

w Analisi dell'impresa, estesa ad elementi quali gli asset fisici ed immateriali, la capacita di generare
reddito e di produrre flussi finanziari positivi nel tempo, le competenze distintive (competitive,
economico-finanziarie, organizzative), il posizionamento competitivo attuale e prospettico.
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» » DEFINIZIONE DELLE STRATEGIE
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Piani di revisione e miglioramento organizzativo, produttivo o
finanziario, volti ad un’ottimizzazione dell'impiego delle risorse
aziendali in termini di organizzazione, struttura finanziaria e ciclo
produttivo/distributivo.

Revisione dell'impostazione commerciale, sia nel mercato italiano
che internazionale, in termini di posizionamento dell’offerta, leve di
marketing-mix, segmentazione del mercato, selezione dei canali

distributivi, nel’lambito di una piu ampia strategia competitiva e di
immagine dell’azienda.

AZIONI DI INTERVENTO

BusinessPlanCenter & in grado di guidare concretamente il
percorso di cambiamento o sviluppo imprenditoriale, attraverso
il supporto nella stesura e realizzazione di una serie definita di
attivita in ambito:

logistico e produttivo

organizzativo e gestionale

commerciale e marketing

finanza e controllo

VERIFICA DEI RISULTATI

Una disamina dei risultati del piano d'impresa che consente di:
seguire I'evoluzione del progetto imprenditoriale,

analizzare la performance aziendale in tuttii suoi aspetti (organizzativi,
produttivi, commerciali, economico-finanziari),

registrare gli scostamenti (deviation analysis) rispetto a quanto
previsto in fase di pianificazione,

apportare le correzioni gestionali nelle varie aree di attivita d'impresa
e/o adeguare le proiezioni in caso di mancato raggiungimento degli
obiettivi prefissati.




BusinessPlanCenter coniuga
alta professionalita e condizioni
economiche competitive nei
propri servizi

grazie a:

) Personalizzazione degli interventi: I'ampia
gamma di offerta e la flessibilita ci consentono di
rispondere in modo mirato alle singole richieste
dei clienti, raggiungendo la massima efficacia
negli interventi di assistenza e conseguenti
economie nella fornitura dei servizi.

) Specializzazione neiservizi offerti: 'esperienza
in questo campo ci pone oggi in grado di
affrontare le singole aree della pianificazione
con un approccio interdisciplinare e una visibilita
tematica che confluiscono in servizi ad elevato
valore aggiunto per i nostri clienti.

P Accesso a fonti informative consolidate: fonti
pubbliche o private di dati di mercato che
permettono a BPC di trasferire ai propri clienti i
risparmi conseguibili nella raccolta centralizzata
delle informazioni utili alla pianificazione
delliniziativa considerata.
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Grazie alle proprie credenziali e alla professionalita
== Y dei suoi collaboratori, BusinessPlanCenter certifica
CERTIFIED il tuo business plan

requisiti:

1 Contenere una valida idea imprenditoriale
in tal senso, il Centro valutera elementi quali I'esistenza di una domanda attuale o latente per i
prodotti o servizi offerti, condizioni di mercato ritenute favorevoli, comprovate capacita professionali
da parte degli imprenditori/manager e sostenibilita economico-finanziaria dell'investimento.

2 Presentarsi nelle vesti di documento completo e organico
BusinessPlanCenter esaminera i contenuti del piano valutando profondita di indagine, attendibilita dei
risultati e dei procedimenti di calcolo operati, professionalita nella forma, modalita di presentazione,
completezza delle sezioni necessarie ad una esaustiva attivita di business planning.

Il rilascio del certificato BusinessPlanCenter svolge un duplice servizio utile sia
agli investitori accreditati che agli imprenditori

) Gli investitori sono garantiti dall’analisi preventiva del progetto da parte del Centro, il quale assegna
un rating positivo al progetto di investimento secondo un giudizio indipendente (la Certificazione
infatti non € un servizio a pagamento, ma viene erogato spontaneamente dal Centro dietro verifica
dei requisiti).

p Gli imprenditori ricevono una valutazione del piano unitamente ad un attestato, che, se rilasciato,
aumenta la visibilita del progetto facilitandone la ricerca dei capitali.
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